
ЦеновикPRO – сервис для управления ценообразованием 

и цифровизации закупок предприятий и госсектора
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Ищем инвестиции 30 млн. рублей.



Потребность
Одной из основных расходных частей 

бюджета являются закупки, но процесс 

формирования и контроля цены 

практически не автоматизирован, что 

приводит к ряду проблем

Ручной труд

Высокая доля «ручного труда» при подготовке документации 

закупки, запросе ТКП и расчете цены 

Большие временные затраты

Длительная процедура сбора ценовой информации и еѐ 

проверки

Отсутствие единой системы 

Объединяющей все источники ценовой информации

Отсутствие объективного выбора

Высокая вероятность использования «подходящих 

источников» для обоснования цены 

Разница в бюджетах

Разница между планируемым и фактическим размером 

бюджета
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Сервис оптимизирует работу отдела закупок.

Увеличение производительности труда до 80% 

Экономия бюджета закупок от 3%

Сокращение возможного числа ошибок при 

расчете цены и подготовке документов на 90%

80%

3%<

90%
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Клиентский сегмент.

Бюджет на закупки от 

10 млн. ₽ в год

От 20 закупочных 

процедур в год
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SaaS-решение 

• Клиент оформляет подписку на сайте 

cenovik.pro за 49 тыс. ₽ в год.

• Загружает или выбирает необходимую 

номенклатуру.

• Система с помощью искусственного 

интеллекта анализирует цены.    

• Выбирает поставщика по заданным 

параметрам.

• Позволяет заключить контракт в системе 

при помощи ЭЦП. 

• Отслеживает этапы выполнения договора.

Enterprise-решение 

• Проведение аналитики бизнес-

процессов закупок.

• Автоматизация необходимых этапов 

процесса закупки: от подготовки 

тех.задания до заключения контракта.

• Предиктивная и ретроспективная 

аналитика ценообразования. 

Как это работает?

SaaS
ВНЕДРЕНИЕ

+ SaaS
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SaaS-подписка

Подписка на стандартную версию продукта 

с возможностью некоторых настроек

-

49 000 ₽ в год за 1 рабочее место

Монетизация.

SaaS
ВНЕДРЕНИЕ

+ SaaS

Комплексное внедрение + 

подписка

Адаптация продукта под заказчика с 

учетом положения о закупках и 

интеграции с внутренними системами

-

Внедрение от 5 млн. ₽ + ежегодная 

плата за лицензии

ТРАНЗАКЦИИ

Плата за сделку в системе

Через систему Заказчик может заключать 

контракты с Поставщиком         

(проведение закупки малого объема)

-

Поставщик при заключении с ним 

контракта оплачивает комиссию 0,5% 

от цены контракта
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Объем рынка.

Аудитория (от 20 

закупок в год)
90 000 организаций 8 000 организаций 1 000 организаций

Пример клиентов ФСС, Учреждения здравоохранения, 

ВУЗы, Муниципальные заказчики т.д.
ФГУПы, МУПы Роскосмос, Газпромнефть, Интер

РАО, РусГидро, Лукойл

Стоимость 1 лицензии 25 000 ₽ 45 000 ₽ 75 000 ₽  

2,5 5 30

Всего

ТАМ (тыс. руб.) 5 625 000 ₽ 1 800 000 ₽ 2 250 000 ₽ 9 675 000 ₽

SAM (тыс. руб.) 1 687 500 ₽ 540 000 ₽ 675 000 ₽ 2 902 500 ₽

SOM (тыс. руб.) 153 125 ₽ 81 000 ₽ 135 000 ₽ 369 125 ₽

Среднее количество 

пользователей в 

организации

(продажа лицензий и внедрение ПО в год)

*Для анализа рынка использованы данные Счетной палаты, МинФина, Единой информационной системы в сфере закупок.
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Объем рынка.

ТАМ 80 млрд. 70 млрд. 2 300 млрд.

SAM 10 млрд. 100 млрд.

SOM 4 млрд. 15 млрд.

(комиссия от заключения контрактов через систему в год)

15 млрд.

6 млрд. 125 млн.

125 млрд.

12,25 млрд.

Справочно:

При заключении контракта с Поставщика взимается комиссия в размере 0,5% от цены заключаемого контракта.

Для Заказчика комиссия отсутствует.

При анализе рынка использованы данные: Единая информационная система в сфере закупок, Минфин, данные портала Эксперт Аналитика

2 450 млрд.

25 млрд.

620 млн..



Прямые конкуренты:  отсутствуют

ЦеновикPRO – это комплексное решение для аналитики 

ценообразования и цифровизации закупок

Конкуренты.

Преимущества нашего продукта: 

Существующие системы охватывают наш функционал лишь на 20-30%. 

ЦеновикPRO автоматизирует все внутренние процессы закупки и 

обеспечивает эффективную коммуникацию между заказчиком и поставщиком. 

Системы конкурентов носят информационно-справочный характер, 

ЦеновикPRO способен выполнить все этапы закупки практически без участия 

специалиста. 

Косвенные конкуренты: Селдон Прайс, Актион-Ассистент заказчика, 

Эконом Эксперт, Кейсистемс; собственные решения, например, на базе 

SAP или Oracle
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Динамика проданных лицензий 2020.
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ʄʠʭʘʠʣ

ɼʨʫʞʠʥʠʥ

CEO, основатель 

10 лет в сфере IT и госзаказе в 

роли создателя и руководителя 

бизнесов (Основатель 

Ассоциации спецорганизаций в 

сфере Госзаказа aso-org.ru)

КОМАНДА.

ɼʤʠʪʨʠʡ

ʗʨʤʦʣʝʥʢʦ

COO, сооснователь

Операционное управление, 

обеспечение и контроль 

реализации стратегии. Работа на 

высших руководящих позициях 

более 15 лет («Союзпромпласт», 

ГК МГСН, ГК «Автомир»)

ʆʣʝʛ

ʂʫʣʠʢʦʚʩʢʠʡ

CIO, сооснователь

CIO, сооснователь. 

Разработка архитектуры, 

разработка технической и 

проектной документации, 

управление IT 

инфраструктурой. Опыт 

разработки и ведения IT-

бизнеса более 15 лет.

ʉʝʨʛʝʡ 

ʎʝʧʝʣʝʚ

CTO, сооснователь

Управление разработкой 

Django, Python. Подбор и 

контроль подрядчиков. 

Более 15 лет в IT. (Работа 

над проектами МГРС, 

3klik.ru, маркетплейсы, и 

т.п.)

ʂʣʶʯʝʚʳʝ ʯʣʝʥʳ ʢʦʤʘʥʜʳ
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Методологическая поддержка:

Кочергин А.В - ктн заведующий кафедрой «Ценообразование» МИРЭА (РТУ)

Корнеев И.П. - квн научный сотрудник РЭУ им. Плеханова и РАНХиГС (Президентская программа)
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Потребность в 
инвестициях.

Раунд А – 30 000 000  ₽
Средства будут направлены на развитие каналов продаж и доработку продукта

В стадии активных 

переговоров

5 комплексных 

внедрений на сумму     

80 000 000 ₽

Выход на 

безубыточность 

IV квартал после 

получения 

инвестиций 

Положительная экспертиза 

проекта

Проект прошел внутреннюю 

экспертизу Фонда «Энергия без 

границ», PWC и 

YELLOWROCKETS

Михаил Дружинин, CEO, +7 903 289-52-06, md@cenovik.pro


